
お知らせ 

会員誕生日お祝い 

入会記念日お祝い 

 先日ご案内させて頂きました彦根
RCとの合同例会を下記の通り開催い
たします。ゴスペル「カーポ・ドル
チェ」の歌声と懇親会でのゲームで
親交を深めていただければと思いま
す。ご夫人もご一緒にて多数のメン
バーのご出席をお願い申し上げま
す。 
 

記 
 

 日 時 2012年1月26日(木)  
      開会点鐘 18:00～ 
      コンサート 
      閉会点鐘 
      懇親会  19:30～ 
 場 所 ひこね市文化プラザ 
 会 費 5,000円 

 

■認 証      1978年6月15日 
■例会日      毎週火曜日 12:30～13:30 
■例会場      ビバシティーホール 
           滋賀県彦根市竹ヶ鼻町43-1  
                  TEL  0749-27-5170 
■事務局        〒522-0043 
            滋賀県彦根市小泉町160-4  
                 TEL  0749-23-2102 
                 FAX  0749-23-2108 
■ＵＲＬ         http://hikoneminami-rc.com 
■E-MAIL         minamirc@oregano.ocn.ne.jp 
■第2650地区WEB  http://rid.2650.gr.jp 
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直 前 会 長 

会 長 エ レ ク ト 

副 会 長 

幹 事 

会 計 

Ｓ Ａ Ａ 

ク ラ ブ 会 員 担 当 理 事 

ク ラ ブ 広 報 担 当 理 事 

クラブ管理運営担当理事 

奉仕プロジェクト担当理事 

国 際 奉 仕 担 当 理 事 

野 村 郁 雄 

梅 田 満 壽 雄 

廣 瀬 滋 夫 

渡 邉  孝 

法 村 賢 仁 

髙 木 淳 一 

西 山 憲 和 

馬 庭 将 行 

大 脇  滋 

田 中 寿 信 

宮 嶋 誠 一 郎 

松 本  隆 

ご夫人誕生日お祝い 

結婚記念日お祝い 

棚橋博司君   S 7年12月14日 

樋口英彰君   S38年12月17日  

安澤堅次君   S10年12月26日 

児島裕明君 

 ご夫人邦子さん  12月10日 

平居慎一君 

 ご夫人信子さん  12月10日 

泉 藤博君 

 ご夫人久枝さん  12月14日 

山脇秀介君     12月 7日 

北澤一朗君     12月 9日 

森野 隆君     12月10日 

次週12月13日(火)の例会は、年忘れ

家族会開催のため、12月10日 (土 )

「やす井」へ変更とな

ります。 

 

P6. われら、ロータリアンズ！ 

P9. 私の家族 

P② アフガニスタンの真実 

P⑦ この人、この仕事 

 

佐藤公彦君   H12年12月 5日12年 

西山憲和君   H15年12月 2日 8年 



彦   根   南   ロ   ー   タ   リ   ー   ク   ラ   ブ 

例会出席報告 

11月29日 

出席率 ﾒｰｷｬｯﾌﾟ 

86.44％ 

当日出席 会員数 

68(18） 

69(18） 

11月15日 

43(4) 

44(10) 

8 

7 100％ 

ソングリーダーソングリーダーソングリーダー                  

会報雑誌委員会会報雑誌委員会会報雑誌委員会   ◎後藤道博・樋口英彰・所庄五郎・酒井昭蔵・北川泰史・泉◎後藤道博・樋口英彰・所庄五郎・酒井昭蔵・北川泰史・泉◎後藤道博・樋口英彰・所庄五郎・酒井昭蔵・北川泰史・泉   藤博・王本智久藤博・王本智久藤博・王本智久   

◎安田◎安田◎安田   勉・大塚恵昭・泉勉・大塚恵昭・泉勉・大塚恵昭・泉   藤博・北川泰史・上田健一郎・杉原祥浩・樋口英彰・鳥越清和藤博・北川泰史・上田健一郎・杉原祥浩・樋口英彰・鳥越清和藤博・北川泰史・上田健一郎・杉原祥浩・樋口英彰・鳥越清和   

  
 

 

ニコニコ箱 計42,000円 総計1,351,500円 

前回例会報告 

  12月20日プログラム 
 

「暴力団対策と取り調べの可視化」 

彦根警察署長 山本芳則氏 

プログラム委員会担当 

ご来客 

◇滋賀銀経済文化センターリサーチ部長志賀文昭氏をお迎 
 えして。会長をお預かりして5ヶ月が無事終了しました。 
 残り7ヶ月を責任を持って頑張りますのでよろしくお願い 
 します･･･野村(郁)君  
◇ゲストに志賀文昭氏をお迎えして 
 ･･･橋川君・松本君・渡邊(長)君・松山君  
◇ゴルフ同好会お疲れ様でした･･･後藤君  
◇志賀文昭氏をお迎えして！ゴルフ同好会に参加させてい   
 ただきありがとうございました･･･法村君  
◇ゴルフ同好会発足の大事な日に私の本意の至すところに 
 より雨が降りました。ご勘弁下さい･･･野村(善)君  
◇ゴルフ同好会のゴルフコンペ楽しかったです。運営委員 
 の方ご苦労様でした･･･山脇君  
◇ゴルフ同好会第1回ゴルフコンペにたくさんの会員の参加 
 ありがとうございました。泉さんベスグロおめでとうご 
 ざいました･･･渡邉(孝)君  
◇11月25日ゴルフ同好会、ゴルフコンペ雨の中ご苦労様で 
 した。楽しかったです･･･泉君  
◇妻の誕生日を祝っていただいて･･･松宮君  
◇結婚記念日自祝 
 ･･･北川(十)君・山岸君・藤居君・野村(善)君  
◇皆出席を祝っていただいてありがとうございます 
 ･･･北川(泰)君  
◇ＳＡＡのお許しを得て･･･木村(光)君・宮嶋君・浅野君  

  12月13日プログラム 
   

12月10日へ変更 

年忘れ家族会 例会18:00～ 

場所 やす井 

親睦活動委員会担当  

志賀文昭氏(株式会社しがぎん経済文化センター  
             取締役 経済リサーチ部長)  

 

王本智久 
 私の仕事は大きく分けて2つあります。①営業ツール開
発：企業様としてのホームページ制作、パンフレット等のデ
ザインなど②自社でのネットビジネス：ネットショップ通
販、ネット広告の開発・販売、商材紹介による手数料収入な
ど。 
 もともとはホームページ制作による、クライアント様のお
手伝いが主でした。しかし、ホームページはやりようによっ
ては自社で商材を調達し、販売までできるのにそれだけじゃ
もったいない。もっと可能性を追い求めようという思いと、
自分たちがネットビジネスをしたこともないのにホームペー
ジ作ったら儲かりまっせ。これは違うと思いました。 
 そこで弊社ではお客様のホームページ制作はもちろんです
が自社で収益のあがるネットビジネスを手がけだしました。
実際には色んなビジネスに手を出し、感覚的には勝率2割く
らいだと思います。しかし、確実に成功事例と失敗事例は積
み重なっていきました。 
 やっていく中で特に衝撃的だったのが新聞、テレビ、書
籍、雑誌の世間一般では信頼されている媒体がいかにいい加
減で、遅く、嘘が多い情報であるかということがわかったこ
とです。実際の試行錯誤や実世界の人との交流による一次情
報、ノウハウ、人脈、アイデアを集めることとそれを更に活
かしていくことが情報産業、ネットビジネスの核心であるこ

 第1620回例会は、幹事報告にて次回例会
は年次総会のため、欠席される場合は委任
状の提出が必要であることを報告されまし
た。委員会報告では木村出席委員長から、
来る4月1日の地区大会の懇親会については
参加者は全員出席になるとの報告がありま
した。また出席報告では11月15日の例会に
おいて出席率100％になったことが発表されました。例会
タイムでは卓話ゲストに、㈱しがぎん経済文化センター
取締役で経済リサーチ部長、志賀文昭氏をお迎えして、
｢最近の県内景気の動向と今後の見通し」というテーマで
ご講演いただきました。まず、国内情勢については、11
月24日発表の月例経済報告をもとに内閣府の景気に関す
る公式見解として「厳しい状況にあるも、緩やかに持ち
直している」と位置付けたうえで、日銀京都支店による
管内金融経済概況から、生産活動、個人消費、民間設備
投資、新設住宅着工件数、公共工事、雇用情勢、自社業
況判断などの7つの項目が示されたグラフにより分析さ
れ、解説をされました。まとめると、県内景気の状況は
『足踏み状態』であり、一部で前向きな動きもあるが需
要面で悪化し、全体で「持ち直し」の動きにブレーキが
かかっているということでした。また今後については、
生産活動は減産の見込みであり、個人消費、投資関連は
弱含みないし伸び悩み、足踏み状態が長引くであろう
と、結論付けられました。 

とを学びました。また、もともとホームページ制作はタウ
ンページに載っているほとんどの業種に必要な営業ツール
で、本当に多種多様な業種と仕事の中でお付き合いするこ
とができました。そこで、私のポリシーである、色々な頼
まれごとを断らずに何とかして解決する。という事と、人
脈の紹介、マッチングも積極的に行ってきました。それら
の一次情報偏重と実体験主義、リアル人脈重視、そこに気
付き、注力していくと面白いことが起こっていきます。 
ノウハウ、アイデア、人脈、情報を惜しみなく出会う人に
提供、活用していくと更に増えていくということです。し
かも年々増えるペースが上がっていくという現象が見えま
した。ノウハウ、アイデア、人脈などの情報財は収益逓増
という性質を持っており、活用すればするほど、集まれば
集まるほどさらに増えていきます。 
私のビジネスは情報財が回り始めると何をしてもどんな話
が来ても収益に繋がりだすところがビジネスとして大変面
白く感じております。 
 弊社は残念ながらまだ本質的に法人格を持つに至ってお
らず、創業者である私の会社「王本商店」であるといえま
す。ビジネス邁進はもちろん大切だとは思いますが、個人
商店から風土を持った企業へ、最終的には文化を創造でき
る企業にしたいです。今後ともRCの諸先輩方に一風変
わった情報発信とビジネスをご一緒することができれば幸
いです。 


